VENTAJAS:

Aumente la eficacia del proceso de
ventas. Realice un seguimiento de facturas,
pagos parciales y automatice los procesos

de aprobacion de documentos

e Cree mejores relaciones con los
clientes. Cree resultados personalizados,
amplie el crédito de los clientes y ofrezca
descuentos destinados a clientes
preferenciales, todos basados en los andlisis
realizados a través de las herramientas de

business inteligence..

e Reduzca su registro de cobros.
Destaque las areas problematicas y cuentas
de prioridad para mejorar el flujo de caja de

su organizacion.

e Aumente la productividad empresarial.
Aumente la eficacia con una interfaz gréfica
facil de utilizar para que los profesionales
de finanzas tengan un acceso rapido a la
informacién necesaria mas importante a fin
de completar eficazmente las tareas mas

comunes.

e Permita que el conocimiento
empresarial aumente las ventas. Haga
uso de la cuenta de cliente y el seguimiento
de la eficacia de ventas para ayudar a
identificar tendencias, planificar estrategias
de ventas y administrar cuentas de forma

mas eficaz.

Cobros en Microsoft Dynamics NAV 5.0

Optimice la posicion del flujo de caja acelerando los procesos de cuentas a cobrar

y realizando el seguimiento de las actividades de cobro de los clientes.
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Con los registros de cliente detallados, puede especificar términos de pago incluidos
los descuentos de ventas que se aplican a los pedidos de ventas a medida que se
crean.

Las actividades de cuentas a cobrar no tienen por qué ser dificiles o requerir
mucho trabajo. Con los Cobros de Microsoft Dynamicstm NAV, puede administrar
a la perfeccién cuentas de clientes con limites de crédito y revisar fechas, definir
criterios de seleccién y términos de pago considerando de forma individual a los
clientes, iniciar y realizar un seguimiento de los prepagos y hacer coincidir los
recibos con las facturas de forma automatica para eliminar errores y mejorar

la coherencia de los procesos.
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CARACTERISTICAS:

Procesamiento de cobros flexible Seleccione la forma de aplicar los cobros de los clientes a las facturas. Por ejemplo, utilice el
método de liquidacion con la factura mas antigua o aplique pagos parciales en varias facturas.
Personalice y automatice los resultados de los clientes. Cree previsiones que calculen el interés,
amorticen las cantidades y creen avisos para los clientes con saldos vencidos. Defina un nimero
ilimitado de términos de cargos financieros incluidos los tipos de interés, los periodos de gracia,
los importes minimos y la divisa, y cree abonos de cargo financieros de forma manual o
automatica basandose en fechas de vencimiento preestablecidas. Consulte informacion detallada
sobre los cobros antes de realizar el registro contable e invierta facilmente cualquier registro

inexacto con un seguimiento de auditoria completo y exacto.

Capacidades de prepago Cree y realice un seguimiento de una factura de prepago en un pedido de ventas hasta que el

pedido esté facturado por completo para reducir de forma significativa las actualizaciones manuales.

Ventas estandar Automatice las ventas estandar o repetitivas estableciendo lineas y descuentos de documentos de

ventas que se pueden insertar de forma automatica en nuevos pedidos y facturas.

Descuentos de facturas de ventas Defina una gran variedad de términos de descuentos incluidos los descuentos basados en un
porcentaje de la venta global y apliquelos automéaticamente a lineas de pedidos individuales.

Establezca descuentos de pedidos de ventas en divisas locales y extranjeras.

Gestion de cuentas a cobrar Establezca una ficha de cuenta para cada uno de los clientes que especifiquen los términos de
pago como la divisa, la informacién sobre impuestos y las fechas de vencimiento de pago.
Obtenga informacion detallada sobre el histérico de ventas de un cliente, su crédito disponible y

la direcciéon de envio o facturacion.

Tolerancias de pago y descuento Establezca un nivel de tolerancia que permita cerrar por completo una factura y movimientos de
cobro incluso cuando la factura no se haya pagado por completo. Establezca una tolerancia de
descuento de pago para aceptar pagos descontados una vez caducados los términos del

descuento.

Proceso internacional de ventas Dirija negocios internacionales con facilidad. Defina un nimero ilimitado de divisas para
determinar la forma en que se redondean y registran los importes de divisas extranjeras y, a
continuacion, gestione cuentas en la divisa adecuada. Realice un seguimiento de la viabilidad del

negocio mediante los calculos automaticos de las perdidas y ganancias por cambio de divisa.

Calculos personalizados de IVA Utilice grupos de registro para calcular de forma automatica los detalles del impuesto sobre el
e impuestos de ventas valor afladido (IVA) y el impuesto de ventas de cada uno de los clientes de modo que pueda

enviar facilmente esta informacion a las autoridades relevantes.

Para obtener més informacién sobre Pagos de Microsoft Dynamics NAV,
visite Www.microsoft.es/dynamics

Este documento se proporciona Gnicamente a titulo informativo.
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